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MODELLEN SOM GOR DET MOJLIGT ATT
TA ETT HELHETSGREPP PA VAGNATET




MODELLEN

MED HELHETSGREPP

Funktionskontraktet Vinnande vigval ir en modell som
gor det moijligt for kommuner att ta ett helhetsgrepp
pa vignitet. For din kommun innebir det att vigarna
blir sikra och farbara en ldng tid framéver.

Med Vinnande vigval slipper du 16sa uppdimda
upprustningsbehov genom kortsiktiga och kostsamma
metoder som att lappa och laga. I stillet gér du stora
besparingar, pengar som kan g4 till annat och fr dess-
utom ett fullstindigt renoverat vignit till en ligre
totalkostnad. Du stiller funktionskrav pé ett helt
omrade, samtidigt som garantitiden l6per 6ver lang tid.

En viktig grundforutsittning ir ett givande
samarbete mellan dig som bestillare och oss pA NCC.
For att resultatet ska dverensstimma med dina férvint-
ningar, efterstrivar vi en konstruktiv, inspirerande och
langsiktig relation med ett dmsesidigt fortroende.

Vinnande vigval bygger ocks pé en vinn-vinn-
situation dar bida parter ir vinnare. Din kommun fér
farbara, fina vigar under femton &rs tid, medan NCC
ansvarar for vigen dit och for att resultatet héller
samma niva kontraktstiden igenom. Uppligget ger oss
dessutom incitament att utveckla effektiva produkter
och produktionsmetoder.

Vinnande vigval har anvints i Mariestad med stor
framgang. Lis bilagd interviu med Mariestads gatuchef
UIf Vallgren.

TRE ENKLA PRINCIPER

GOR KONTRAKTET MOJLIGT

Upphandlingsmodellen #r framtagen ur ett funktionellt
kundperspektiv istillet for ur ett tekniskt. Ndgot sam-
band mellan Vinnande vigval och ett 6kat arligt anslag
finns inte. Det langsiktiga och effektiva uppligget inne-
bir snarare att kommunen fir mer for pengarna.

1. FUNKTIONSTANKEN. Din kommun fir fina vigar

15 &r framover. Du stiller krav i termer av funktion och
slipper de tekniska specifikationer som tyvirr ofta ar
forvillande nir det giller vigupphandlingar. Resultatet
ska dverensstimma med dina foérvintningar. Vigfragan
ar 18st for manga &r framover vilket gor att resurser kan
liggas pé annat.

2. BETALNINGSMODELLEN. Du fir en bestimd slut-
summa som delas upp p4 arliga inbetalningar under de
15 ar som kontraktet giller. Du vet siledes exakt hur
mycket som ska betalas varje &r. Det hinder ofta att
NCC far bira en storre del av kostnaden initialt. Men
genom att vilja en optimal metod i planen, kommer vi
ikapp ekonomiskt under resans ging.

3. KONTRAKTSLANGDEN. For att kunna ta ett helhets-
grepp pa vignitet pa ett ekonomiskt sitt, maste man

i mesta mdjliga mén eliminera kortsiktiga och akuta
insatser. Dirfor dr kontraktstiden 15 &r. Du vet att du
far farbara vigar under manga r framéver och NCC
kan lagga upp en smart, lingsiktig strategi for att uppnd
malet.

FORDELARNA MED ATT

UPPHANDLA MED FUNKTIONSKRAVY

Vinnande vigval ska se till att kommunens forvint-
ningar stimmer 6verens med resultatet. Till skillnad
fran mer traditionella upphandlingar dir kommunen
stiller material- och utférandekrav stiller kommunen i
stillet krav pa funktionen. Vilka metoder som anvinds
i upprustningsarbetet ir sedan upp till entreprenéren.
Idén bygger pa att kommunen inte ska behéva besitta
kompetensen, utan tjina pa att kopa in den och dir-
med slippa dubbla organisationer. Det ir ocksé en av
anledningarna till varfér metoden ront sé stor framging
i Danmark men nu ocksd i Mariestad.
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VINNANDE VAGVAL
— STEG FOR STEG

1. Skadeinventering och tillstdndsrapport utfors av
tredje part.

2. Upphandlingen genomférs utifrén en vigledande
handlingsplan. Det mest férdelaktiga anbudet viljs ut.

3. Entreprenéren borjar med vigtgirderna. Kom-
munen betalar &rsvis enligt en betalningsmodell.

4. Med jimna mellanrum gérs rapporter och av-
stimningar. De utgor ett "kvitto” p3 att kommunen inte
betalar f6r mer 4n vad den far.

5. Kommunen kan anlita en konsult som bedémer om
den 6nskade nivadn uppnés i ritt takt.

6. Vid kontraktstidens slut har kommunen full doku-
mentation. Uppf6ljningen ska visa att funktionskraven
har uppfyllts under alla femton aren.

7. En ny procedur och en ny upphandling tar vid,
beroende pa vad man vill uppn3 fortsittningsvis.

VAR BETALNINGSMODELL.

Kommunens anbudssumma delas upp och portioneras ut pd drliga inbe-
talningar under den 15 ar langa kontraktstiden. NCC:s kostnader dr oftast
stdrst initialt ndr investeringarna dr som mest omfattande. Kommunens
drliga kostnad dr ddremot densamma dr fran dr.




DE STORSTA VINSTERNA MED METODEN

® Ett helhetsgrepp pa kommunens vagnat.

® En snabb forbattring av vagarnas tillstand.

® Det ar lattare att budgetera da kommunen
far en fast, arlig betalning.

® Att arskostnaderna blir lagre och de pengar
som blir over kan anvandas till andra priori-
terade omraden.

® Att vagarnas kvalitet sakerstalls.

® Att metoden leder till battre overensstam-
melse mellan kommunens forvantningar
och levererad kvalitet.

® Att NCC Roads far incitament att utveckla
battre och billigare produkter och produk-
tionsmetoder.
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FORVANTA LITE MER

www.ncc.se/roads
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